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- le ministe

. ma démarche

re de la Recherche scient,i{'ique

_ le ministere de l'équipement et des travaux publics
- le ministere des transports (aériens et maritimes)
_ le ministere de llintérieur

- le ministere des Lélécormnwlications

’

_ lg présidence de la république

Les utilisateurs et consommateurs privés sont” tous les promoteurs immobiliers
et de patiments ¢ .

- les bureaux d'études et ingénieuring
- les entreprises de services informatises

_ toutes les socieles industrielles ou minier
_ toutes les societes aeronautiques et maritimes

Les produits P‘R/\NKLIN FRANCE sont d'une technologie dont la maitrise ne

~

nécessite pas une formation tres pousseée ot peut etre 4 la portée de tous.

Cette technologie est régie par la NORME INTERNATIONALE NF. C 1k 100,
norme qui offre des garanties considércbles du fait que les produitss notanument
les par'atonnerr*es ne renferment pas d'éléments radioactij's. Elle impose par
ailleurs que la pose des paratormerres et accessoires de descente soit exterieure

ce qui offre plus encore de securite quelque soit la nature du patiment ou de
'instatlation a protéger-

Notre Nouvelle politique Commerciale consiste a faire penéficier nos partenaires
dans un EQUILIBRE D'INTERET MUTUEL de produits adequals et d'un transfert
de technologie. Cetle politique repose sur deux axes:

- soit par rimport direct de nos produils dont l'avantage comparatif est de
toule ¢vidence considérable (les interme’diaires surchargent les prix)- Nous offrons
en effet des tarifs spéclaux a nos partenaires q' Afrique et e voie de développement
ainst qu'une remise tres substantielle pouvant s'elever juSqu'd 3 9% pour les

commandes importantes.

- notre coopérationt commerciale peut égulement aboultir a la creéation a tres
court terme d'une sociéteé qui serait constituee et geree par des nationaux @
qui nous assurons une formation maitrise de ce type de technologie afin

d'exploiter le Marché National et Régional (pays voisins)-

J'insiste, Monsieur; Sur ce dernier aspect de notre politique commerciale dont
les effets d'entrainement sont considérables, d'une part du fait des avantages
fincmciers que peuvent en tirer les nationaux (etats et personnes privées) mais €ga-
lement du fait de la creation de nouveaux emplotis directs et indirects (équipes
de monteurs de par‘atonnerres ou glectriciens spécialisés dans les appareils contre
les surtensions ou de balisage des lignes qériennes etc...) @ 'instar des petits
metiers apparus suite @ la creation de radio diﬁ'}tsion (monteurs Iet reparuteurs
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de radio) et telédiffuston (monteurs d'antennes et réparateurs de téle).
Monsieurs apres et exposé Vous percevrez, je suis persuadé, {'importance de

et l'intérét économique que cela peut susciter en Afrique et
s C " nioncture de redeéplot ment économique-
et (\)WHNDH dans cette conjonctit deploiente t économiq
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J'ai cependant le devoir de vous informer, conformément a l'engagement

pris aupres des autorités de votre Ambassde qui ont bien voulu me remettre
vos coordonnées, que je ne suis garant de cette nouvelle politique commer-
ciale que j'al introduis dans le cadre du Groupe FRANKLIN FRAN CE,
a savoir :

- Une politique instituant un équilibre d'intérét mutuel entre la société
et nos partenaires d'Afrique et en voie de développement.

- Une politique réelle de prix préférentiels

- Une politique réelle de transfert de technologie par une sélection rigoureuse
de produits fiables, utiles et nécessaires.

- Une politique de soutien aupres des organisations Internationales compéten-
tes,

que dans la mesure ou je la mets en oeuvre dans tous ses axes et f inalités.

Au cas contraire, jlaviserai en toute probité intellectuelle.

N

Quant aux modalités de création d'une PME, nous restons ouverts a
toute forme de modalités qui puisse étre mutuellement avantageuses.

Elle peut prendre la forme :

_ d'une société commerciale privée a capitaux et gérée par des nationaux,

- d'une société commerciale de droit public,

- d'une jointventure ou bien toute autre forme dont nous conviendrons
ensemble.

Nous sommes disposés a faire un séjour a treés court terme dans votre
pays, au cours du mois de novembre afin de mettre en oeuvre, de fagon

N

concréte et définitive, cette PME.

Nous vous prions donc de tout mettre en oeuvre afin de nous permettre
de prendre toute disposition utile.

Nous nous permettons d'insister, Monsieur, sur l'importance économique -
scientifique et technologique d'une telle PME pour votre pays sur le
plan régional. '

Veuillez agréer, Monsieur, l'assurance de toute ma considération.

Le Délégué aux Relations
Commerciales Internationales

Ibrahima BA
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